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Introducción 

Quiero aclararte de entrada: Para crear un negocio rentable en internet, que vaya creciendo 

cada vez mas a medida que pasa el tiempo, es necesario invertir esfuerzo y dinero en 

promoción y es OBLIGATORIO tener un sitio web (o mas de uno) y una lista de suscriptores 

voluntarios.  

Sin embargo, lo que voy a mostrarte en este reporte es como hacer dinero rápido, sin 

necesidad de que tengas todavía un sitio web o una lista de suscriptores. ¿Será posible? 

¿Cómo se hace? Bueno, es lo que te voy a revelar en este informe.  

Otra aclaración que me parece importante hacerte es que la estrategia que te voy a mostrar es 

100% ética y legal. Quizás hayan otras formas de ganar dinero rápido en internet que no 

cumplan esas condiciones, sinceramente no me interesan ni a ti tampoco deberían interesarte.  

Por último esto no se trata de “gana dinero contestando encuestas” o “gana dinero leyendo 

emails” o cualquiera de esos modelos, que en el mejor de los casos son una verdadera pérdida 

de tiempo.  

Quiero mostrarte una forma 100% ética, legal y REAL, una estrategia que personalmente he 

realizado en varias ocasiones y me ha funcionado bien, al igual que a varios colegas y amigos.  

Estas técnicas probablemente no te sirvan para ganar el dinero suficiente como para dejar tu 

trabajo o mantener un cierto estilo de vida (Esto se logra con otros tipos de negocios y 

aplicando otras muchas técnicas y estrategias) pero si te puede servir para ganar lo suficiente 

como para comenzar a invertir en herramientas profesionales, dominios, hosting profesional, 

autoresponder, incluso como para comenzar a invertir en promoción de pago (PPC) y 

publicidad en internet.   



Comenzando por lo básico 

La estrategia que te va a permitir ganar dinero en internet de forma rápida, incluso sin tener 

una página web o una lista de suscriptores, tiene que ver con los programas de afiliados. 

1) ¿Qué son los programas de afiliados? 

Es el modelo que te permite ganar una comisión por cada venta que generes por tu 

recomendación directa. Para poder medir si se trata de tu recomendación o de otras personas, 

cada afiliado cuenta con un enlace único, que es el que debe promocionar, y que por medio de 

elementos de programación, el sistema reconoce.  

Los programas de afiliados no son un negocio multinivel, aunque muchas personas los 

confunden porque en ambos hay pago de comisiones en recompensa al esfuerzo de un 

afiliado.  

2) ¿Dónde puedes encontrar programas de afiliados? 

Puedes buscar los productos que más te gustan y ver si poseen un programa de afiliados 

propio. A veces me ha tocado ponerme en contacto con el propietario de un producto que me 

gustaba mucho, para preguntarle si tenía un programa de afiliados. Pero, en la mayoría de los 

casos vas a encontrar el enlace en la página para unirte al programa de afiliados.  

Otras veces los propietarios de un producto, no instalan y manejan su propio sistema de 

programa de afiliados, sino que lo tercerizan en empresas que prestan este servicio. Entonces 

una de las mejores formas de encontrar productos que pertenecen a programas de afiliados es 

buscando en los directorios de las empresas proveedoras de este servicio. Algunas de las 

empresas de mejor reputación son ClickBank y Comission Junction. 

3) ¿Qué ventajas ofrecen los programas de afiliados? 

- Participar es gratis en la mayoría de los casos 

- No necesitas crear tu propio producto para vender en internet 

- No necesitas crear la imagen, estética ni el branding del producto 

- No necesitas crear la página o la carta de ventas del producto 

- Puedes apalancarte de la reputación de la persona que lo creó 

- No es necesario (pero si recomendable) que tengas tu propia página web 

- No es necesario (pero si recomendable) que tengas tu propia lista de suscriptores 

- No existe un contrato de exclusividad, ni alianza con el propietario del producto 

- Puedes participar de ilimitada cantidad de programas de afiliados y promocionar ilimitada 

cantidad de productos 



 

4) ¿Cuál es la mejor forma de ganar dinero con los programas de afiliados?  

- Teniendo tu propio sitio web 

- Creando tu propia lista de suscriptores  

- Generando tu propio material de promoción  

- Siendo original  

- Promocionando 

# Pero… Espera!! Todo lo anterior suena a mucho esfuerzo! ¿Qué acaso el título de este 

Reporte no es “Cómo Ganar Dinero en Internet Sin Sitio Web, Lista de Suscriptores e Incluso 

sin Invertir en Promoción” 

☺ Así es, y es lo que te voy a revelar a continuación. 

Te acabo de mostrar que la mejor forma de ganar dinero en internet, en especial con los 

programas de afiliados implica tener tu propio sitio web, tu propia lista de suscriptores y 

promocionar. Esto lo hice porque debo ser honesto contigo y no quiero que interpretes mal 

esta información.  

Pero también hay una forma mucho mas fácil y mas básica de ganar dinero rápido con los 

programas de afiliados.  

Antes déjame volver a aclarártelo para que no queden dudas: 

Esta NO es la forma más Efectiva de Generar Dinero  

Con los Programas de Afiliados… 

Tampoco es la forma más Efectiva de Generar  

Ganancias importantes en Internet  

Pero… 

Es Quizás la Forma más Rápida y Sencilla de 

Ganar Dinero en Internet! 

 

Bueno espero que te haya quedado bien claro porque no quiero que te confundas.  



Todo Nace de un Error 

Déjame contarte una breve historia personal para que puedas comprender de donde surge 

esta estrategia.  

Por el año 2003 me encontraba comenzando a dar mis primeros pasos en los negocios en 

internet. Había creado una serie de infoproductos de mi propia autoría y tenía un modelo 

sencillo de promoción basado en artículos y posicionamiento en los buscadores.  

Tenía bastantes buenos resultados para ser un estudiante de 23 años de edad que se había 

metido en los negocios por internet casi por accidente. Había logrado contactar con varias 

personas reconocidas de mi sector, muchos de los cuales me dieron una gran ayuda por medio 

de consejos, probando mis productos y dándome sus testimonios, etc.  

Mi producto principal era un libro electrónico en formato EXE (autoejecutable), en ese 

entonces no era tan fácil o económico crear un libro electrónico en PDF y este formato EXE era 

el mas elegido por autores y clientes en ese entonces.  

Varios de mis colegas y algunos clientes quedaron muy satisfechos con la presentación que 

tenía el libro electrónico y me contactaron para preguntarme con que software lo había hecho. 

A cada uno de ellos les comenté el nombre del software e incluso les di el enlace en donde 

podían comprarlo.  

¿Cuál fue mi error? No había tenido en cuenta que ese software tenía un programa de afiliados 

que pagaba 50% de comisiones por cada venta. En conclusión había dejado dinero sobre la 

mesa que tranquilamente podría haber terminado en mis bolsillos si tan solo les hubiera dado 

mi enlace único de referido.  

 

El poder de esta técnica 

El poder radica en que son personas que ya quieren adquirir el producto. No tenía que 

convencerlas de comprar, no tenía que persuadirles que se trataba de un buen producto, ni 

mostrarles los beneficios que podían obtener. Simplemente lo único que hice fue darles mi 

opinión e información sobre un producto que deseaban adquirir y que muy probablemente lo 

iban a adquirir de todas formas.  

¿Has visto alguna vez una película que te gustó tanto que insististe durante días a tus 

familiares y amigos para que también la vean? Lo mismo sucede cuando nos atienden muy 

bien en un hotel o comemos muy rico en un restaurante. Lo que hacemos es RECOMENDAR, lo 

hacemos porque nos ha parecido tan bueno que deseamos que nuestros seres queridos 

también vivan esa experiencia.  

El poder de la recomendación es tan grande, que dos modelos de negocios se basan en ella. 

Los negocios multinivel y los programas de afiliados.  



La estrategia detallada  

Ya te conté la experiencia de donde surgió esta estrategia. Pero, para ser honesto contigo, 

estaba tratando con personas que ya me conocían y que me habían ubicado a través de mi 

sitio web y mis productos. Pero ¿Cómo puedes usar esta estrategia sin tener sitio web, sin 

tener producto, sin tener lista? Es decir, empezando desde CERO.  

Hoy en día es incluso mucho más fácil que antes. Veamos la estrategia paso por paso para que 

puedas desarrollarla aunque estés comenzando desde cero, y la puedas aplicar de forma 

inmediata.  

 

* Paso #1: Busca el producto adecuado para ti: Es muy importante que dentro de la gran 

cantidad de productos que forman parte de un programa de afiliados elijas los que son mas 

apropiados para ti. Esto lo debes hacer buscando los productos que estén enfocados en áreas 

que tu conozcas muy bien. Una forma rápida de lograr esa elección es elegir productos que tu 

mismo comprarías o mejor aún que tu mismo hayas comprado.  

* Paso #2: Busca a las personas que quieran comprarlo: Una vez que tengas los productos 

seleccionados, es hora de buscar a las personas. Recuerda que esto no es promocionar, sino 

buscar a las personas que ya estén interesadas en adquirir un producto como el que tu les vas 

a recomendar.  

# ¿Dónde vas a encontrar a esas personas? 

- Foros de opiniones: Son unos de los mejores lugares siempre que encuentres foros que sean 

específicos sobre temas relacionados con tu producto. También tienes que tener en cuenta 

que sea un foro que tenga actividad, es decir que las personas participen de forma activa y 

constantemente. Un foro que tiene solo mensajes viejos no sirve de mucho. Otra cosa es el 

tráfico, cuantas mas visitas tenga el foro mucho mejor.  

- Grupos de Redes Sociales: Esto no estaba a mi alcance en el año 2.003, pero hoy tu tienes 

esta enorme ventaja. Las redes sociales como Facebook, poseen millones de usuarios. Pero lo 

que tu debes hacer es buscar y unirte a grupos que traten sobre una temática estrechamente 

relacionada a la del producto que piensas recomendar. Nuevamente, debes participar 

activamente en el Grupo y hacerte amigo de la mayor cantidad de miembros que pertenezcan 

al grupo.  

* Paso #3: No recomiendes de forma directa: La razón es que se percibirá como un intento de 

venta muy agresivo y las personas se van a poner a la defensiva. Incluso hacerlo de esta 

manera está considerado SPAM por muchas personas y va contra las reglas de varios foros y 

grupos de redes sociales. Por lo tanto NO LO HAGAS! 

Lo que si debes hacer es participar de forma activa, hacerte parte de la comunidad, contestar 

preguntas, hacer preguntas, dar tu opinión, solicitar ayuda y brindarla. Cuando veas la 

oportunidad de recomendar el producto solo coloca un mensaje como “Te puedo recomendar 



un producto que sirve exactamente para lo que estás deseando, si quieres saber más envíame 

un mensaje privado y te paso el nombre”. 

Otra forma de recomendar es por medio de tu firma. Puedes crear una firma con un llamado a 

la acción y que contenga tu enlace de afiliado único. Entonces, no colocas esa recomendación 

en el cuerpo del mensaje, allí no estás haciendo SPAM, pero si lo colocas en tu firma y eso si 

está permitido, además eso no será percibido como un intento de venta agresivo por parte de 

los usuarios.  

# ¿Cuándo vas a hacer tu recomendación? 

Recién te mostré COMO debes hacer tu recomendación para tener éxito y no cometer un gran 

error que es el que cometen la mayoría de los novatos. Aquí te muestro el CUANDO, es decir, 

te contesto a las preguntas ¿Cuál es el momento oportuno para hacer mi recomendación? ¿A 

quién debo hacer mi recomendación? ¿Cómo me doy cuenta?. La respuesta es muy sencilla: 

Cuando una persona pida ayuda sobre un tema que tu producto puede solucionar. Y para 

llegar allí, en el momento oportuno tendrás que estar participando activamente y leyendo 

todos los post. Por supuesto con la práctica irás perfeccionando tus habilidades. 

Por último, si lo que quieres no es ganar “dinero rápido” con los programas de afiliados, sino 

obtener un ingreso mas importante y realizar esta actividad de forma mas profesional, quiero 

recomendarte el que a mi entender es el mejor curso en español sobre como ganar dinero con 

programas de afiliados. Yo he estudiado sus videos y puesto en práctica algunas de las 

estrategias que allí enseñan y realmente funcionan. Y claro ☺ te voy a hacer la recomendación 

por medio de mi enlace de afiliado ☺ (Ahora ya entiendes porqué lo hago). Se trata del curso 

Afiliados Elite, que te recomiendo solamente si eres una persona que va a invertir el tiempo y 

esfuerzo necesarios para aprender las técnicas y aplicarlas en la práctica.  Descúbrelo ahora 

visitando: http://munmi.aelite.hop.clickbank.net  

Si no tienes tiempo, no quieres esforzarte o no te interesa aprender las técnicas profesionales 

para ganar con los programas de afiliados, pon en práctica lo aprendido en este reporte y vas a 

poder ganar dinero en internet de forma rápida y sencilla. 

 

www.tecnicasdemarketingeninternet.com  


